
Mitarbeiter Vertriebsinnendienst 
und Empfang (m/w/d)
60-80%
mit Schwerpunkt Leadgenerierung & 
telefonische Akquise

Wir suchen einen

BAUR WohnFaszination GmbH
GE Tiefenhäusern 2, D-79862 Höchenschwand

www.baur-bwf.de 

WO H N F A S Z I N A T I O N

Telefonische Akquise und Lead-
generierung im Hotel-, 
Architektur- und Baubereich

Bestehende Leads telefonisch 
nachfassen und Beratungstermine 
für den Vertrieb vereinbaren

Neue Kontakte recherchieren, 
qualifi zieren und im CRM pfl egen

Übergabe qualifi zierter Leads an 
den Vertrieb

Betreuung von Telefonzentrale und 
E-Mail-Postfach

Empfang und Begrüßung unserer 
Gäste

Abwechslungsreiches und 
kreatives Aufgabengebiet

Eine unbefristete Festanstellung 
mit langfristiger Perspektive 

Eigenverantwortliches Arbei-
ten in einem angenehmen 
Betriebsklima

Offene Unternehmenskultur 
mit flachen Hierarchien

JobRad

Weiterbildungsmöglichkeiten

Betriebliche Altersvorsorge

Spezielle Mitarbeiterkonditionen

Freude am Telefonieren und am 
Kontakt mit Menschen

Kommunikationsstark, freundlich 
und selbstbewusst

Selbstständige, eigenverantwort-
liche Arbeitsweise 

Keine Scheu vor telefonischer 
Akquise und einem „Nein“

Erfahrung im Empfang, Kunden-
service oder Vertrieb von Vorteil 
– Quereinsteiger willkommen

Sie überzeugen durch selbstbe-
wusstes Auftreten und starke 
Kommunikationsfähigkeit

Ihr Aufgabengebiet: Wir bieten:Ihr Profil:

INTERESSE GEWECKT?
Wir freuen wir uns auf Ihre Bewerbung per Mail an 

jobs@baur-bwf.de oder über unser Online Formular
unter www.baur-bwf.de/karriere/stellenangebote

Wir realisieren Räume, die begeistern

Als einer der führenden Hersteller hochwertiger Inneneinrichtungen in der DACH-Region schaffen wir 
maßgeschneiderte Konzepte und individuelle Inneneinrichtungen für Hotels und die Gastronomie als auch 
für exklusive Privatdomizile – von der ersten Idee bis zur Umsetzung.

Sie sind die erste Stimme von BAUR am Telefon und gleichzeitig eine wichtige Schnittstelle zu unserem Vertrieb. 
Der Schwerpunkt der Stelle liegt auf der aktiven Leadgenerierung: Sie identifi zieren interessante Kontakte, 
sprechen diese telefonisch an, qualifi zieren Leads undgeben diese an unser Vertriebsteam. Daneben sorgen Sie 
dafür, dass unsere Telefonzentrale, unser E-Mail-Postfach und der Empfang zuverlässig laufen.


